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Werte: von 06.03. bis 12.03.2018

 SEGRO: 50.000 M2 FLÄCHE 
 FÜR IKEA FRANKREICH 
Segro hat über seine Tochter­
gesellschaft Vailog eine Verein­
barung mit Ikea France unter­
zeichnet, wonach der Möbel­
händler 50.000 m² in einem 
mehrstöckigen Lager in Port de 
Gennevilliers in Paris beziehen 
wird. Das Gebäude wird auf dem 
Erdgeschoss über 48 zweiseitig 
zugängliche und auf der ersten 
Etage 25 einseitig zugängliche 
Laderampen verfügen. Eine 
zehn Meter weite Rampe verbin­
det zukünftig das Erd- mit dem 
ersten Obergeschoss.

 ALCARO: LOGISTIKPARK 
 AN INVESCO VERKAUFT 
Die Alcaro Invest verkauft ihren 
Logistikpark in der Region Köln 
an Invesco Real Estate. Zu dem 
Komplex gehören eine neue 
Logistikimmobilie, ein Hochre­
gallager und eine revitalisierte 
Halle mit Bürokomplex. Alcaro 
ist Investor, Projektentwickler 
und Eigentümer des inner­
städtischen, 63.000 m2 großen 
Areals in Köln-Ossendorf. Die 
Flächen befinden sich in bester 
Logistiklage mit direkter Anbin­
dung an die Autobahnen A1 
und A57.

 GEFCO: NEUES LAGER FÜR 
 DIE BIOWISSENSCHAFT 
Kürzlich eröffnete Gefco sein 
drittes temperaturgeführtes 
Lager für den Sektor Biowis­
senschaften & Gesundheits­
wesen. Die Anlage befindet 
sich in der Nähe des Flughafens 
London-Heathrow. Die neue 
Anlage (1.394 m2) erfüllt die 
Standards für den Transport 
von Arzneimitteln und bietet 
unterschiedliche Temperatur­
zonen an: von Raumtempera­
tur (15 bis 25 °C) und gekühlt 
(2  bis 8  °C ) bis hin zu tief­
gekühlt (-15 bis -25 °C).

Wolfram Senger-Weiss, 
Präsident des Zentral
verbandes Spedition & 
Logistik: 

Die Logistik gewinnt durch 
den Shift in Richtung E-Com-
merce zusätzlich an Bedeu-
tung. Eine Forderung von uns 
ist: Platz für neue Logistik
flächen zu schaffen und Wid-
mungen bundesweit einheit-
lich zu regeln. Direktlieferun-
gen aus dem Ausland bringen 
Wertschöpfungsverluste. Eine 
historisch einmalige Chance 
für unseren Wirtschaftsstand-
ort bietet die Breitspurverlän-
gerung mit einem sogenann-
ten „Dry Port“ im Großraum 
Wien. Hier gilt es, rasch die 
Finanzierung sicherzustellen. 
Die bereits in Ausarbeitung 
befindliche Dachmarke zum 
Logistikstandort Österreich 
muss (will man damit Erfolg 
haben) 2018 breitestmöglich 
implementiert und politisch 
aktiv unterstützt werden.

wünsche  
an die  
politik

Wussten Sie, dass ...
... Lösungen aus der Cloud die digitale 
Retail-Erfahrung transformieren werden?

Die Studie „Riverbed Retail Digital Transformation Survey 2018“ 
untersucht die Situation des stationären Handels und erläutert, 
wie Händler wettbewerbsfähig bleiben und/oder expandieren 

können. Für die Umfrage wurden 300 IT-Entscheider aus der Einzel­
handelsbranche in den USA, Australien und Deutschland befragt. Die 
Hälfte der Teilnehmer sagte, dass ihr Unternehmen in den nächsten drei 
Jahren neue Technologien implementieren muss, um wettbewerbs­
fähig zu bleiben. 98 Prozent aller Teilnehmer finden, dass cloudbasierte 
Lösungen entscheidend sind, um die digitale Retail-Erfahrung zu trans­
formieren. „Die Studie zeigt, dass der stationäre Einzelhandel nur dann 
wachsen kann, wenn er auf neue Technologien setzt“, sagt Michael 
Rudrich, Regional Vice President DACH bei Riverbed Technology.

SCHNELL AKTUELL

MARKTBAROMETER

Today’s omni-channel retail environment requires next-generation 
technology that enhances the customer buying experience and 

enables retailers to not just survive, but thrive. A survey conducted 
by Riverbed reveals that retail IT decision makers believe that a rapid 

evolution of the retail digital experience is critical to their business.

Riverbed Retail Digital 
Transformation Survey 2018

agree that cloud-based solutions that improve 
the customer experience are critical to 

transforming the retail digital experience

say brick and mortar stores have 3 years  
to adopt next-gen digital technologies to  

stay competitive 

98% 47% 

What Is the Biggest Challenge  
for Retail IT in 2018?

Digital transformation for retail will not come without some challenges,  
and retail IT decision makers know where they need to focus:

24%
Managing data 

security

24%
Enhancing the 

customer experience, 
through faster POS 

transactions or  
in-store Wi-Fi

20%
Collecting, 

monitoring, and 
utilizing sales and 

customer data 
analytics

17%
Managing inventory 

and reducing 
operational or 
capital costs

15%
Delivering a 

seamless customer 
experience from 
digital to in-store

Riverbed Delivers Next-Gen Solutions for Retail
Riverbed helps retailers optimize their online and in-store channels. Using Riverbed, retail 
IT can deliver competitive advantage to the business by improving performance, reliability, 
visibility, and security in-store and online. With Riverbed, retailers can enable a seamless 

digital experience for customers while reducing capital and operational costs, 
along with rapid deployment of services, and new store locations.

Innovation is Critical for Evolution  
of Brick and Mortar

Retail IT decision makers say these digital technologies are 
essential to evolve the retail experience:

40%
Retail apps for  

inventory 
tracking  

37%
Virtual 

assistants  
and digital 
personal 
shoppers

35%
Mobile 

point-of-sale 
for better 
customer 

transactions

34%
Mobile 

apps with 
Augmented 
Reality for 

virtual product 
interactions

34%
Personalized 

in-store 
experiences 

based on 
customer 

loyalty data

33%
Push 

notifications  
while in-store  

29%
On-demand 

in-store video 
streaming

Where Will Retail Invest in 2018?
In order to stimulate necessary innovations, retail IT decision makers have a clear 
idea of where to put their investment dollars for 2018, and these are dependent 

on an agile and reliable network, and digital experience management.

• Rapidly Deploy Digital Services with easy-to-use Riverbed® SteelConnect™ SD-WAN, Riverbed® 

Xirrus® Wi-Fi and Riverbed® SteelHead™, which enable both the speed and deployment of new 
services with a unified network policy orchestration across your LAN, WAN, Wi-Fi and cloud to 
simplify management, while also providing secure connectivity.

• Boost Same-Store Profits with SteelFusion, SteelHead, SteelConnect and Xirrus Wi-Fi for 
centralized management to reduce operational and capital costs to open and run each store, enable 
new services to provide similar in-store and online experience, speed and secure POS transactions, 
as well as reduce downtime, data loss, and speed disaster recovery.

• Improve Customer Shopping Experience with Riverbed® SteelCentral™ to gain visibility into both 
your customer and employee omni-channel digital experience, while proactively resolving issues to 
improve services, and through the use of SteelHead and SteelConnect to optimize app performance 
and improve in-store connectivity.   

Visit riverbed.com/retail for more information
The Riverbed Retail Digital Transformation Survey 2018 is the result of a custom online survey of retail IT decision makers by 
Wakefield Research which was completed in January 2018 across three countries: U.S., Australia, and Germany.

© 2018. Riverbed Technology. All rights reserved.

51%
Ability to  

rapidly expand 
locations

49%
Improve in-store  

Wi-Fi and 
mobile service 

experience

48%
Obtain tools to 
better monitor 

customer apps, 
such as usage 
rates or user 
experience 

47%
Ensure point-of-
sale connectivity 

and continuity 
in stores

47%
Deliver new 

digital services 
and applications

45%
Enhance 

productivity 
for enterprise 

mobility 
applications
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DAXSEC.TRANSP.+LOG.TR.........................................................................................................................  -2,08% å
STOXX Eastern Europe 300 Industrial Goods & Services, EUR (Net Return) ...............................  0,67% ä
STOXX Europe 600, EUR (Price) ................................................................................................................  0,43% ä
STOXX Europe 600 Industrial Goods & Services, EUR (Gross Return) ..........................................  0,88% ä
STOXX Europe Total Market Industrial Transportation, EUR (Net Return)...................................  0,12% ä
WBI.....................................................................................................................................................................  0,53% ä

WBI
(Wiener Börsen Index)

3-Monatsverlauf

© TeleTrader.com

Werte von 06.03. bis 12.03.2018

AKTUELLE BÖRSENINDIZES

Nach 180 Jahren Eisenbahn 
in Österreich ist unser Land 
gerade dabei, die Bahn neu 
zu erfinden. Diese ange­
strebte Neuerfindung passiert 
zwischen Friedberg und 
Oberwart. Auf dieser Strecke 
werden in den nächsten Jah­
ren im Rahmen des For­
schungsprojekts Open Rail 
Lab zahlreiche Versuche rund 
um das Thema automatisier­
tes und digitales Bahnfahren 
anlaufen, kündigte Ulrich Puz, 
Geschäftsführer der SCHIG, 
bei einem gut besuchten, von 
der Österreichischen Gesell­
schaft für Straßen- und Ver­
kehrswesen (GSV) sowie vom 
bmvit-organisierten Forum in 
Wien an. Zentrales Thema 
dabei: Die Digitalisierung und 
was in diesem Bereich auf 
der Schiene noch zu tun ist, 
damit der Bahnverkehr 
schneller, sicherer und zuver­
lässiger wird. Der Druck, die 
Bahn digitaler zu machen, 

kommt von der Wirtschaft 
und der Wissenschaft. Die 
Verantwortlichen in der Poli­
tik werden in Zukunft nicht 
allein dem privaten Sektor 
dieses Thema überantworten 
können, sondern werden die 
notwendigen Rahmenbedin­
gungen dringend schaffen 
müssen, damit die zahlrei­
chen Lösungsansätze auch 
Realität werden können. Es 
hilft nicht, wenn die Bahn­
industrie gute Produkte und 
Ideen hat, wenn diese aber 
keine politische Unterstüt­
zung erfährt, resümierte 
Jochen Nowotny von Kapsch 
CarrierCom. In Oberöster­
reich wird mit dem Projekt 
autoBAHN automatisiertes 
Fahren auf der Schiene aus­
probiert. Ende April wird das 
bmvit die Studie SozA ver­
öffentlichen, in der die Aus­
wirkungen der Automatisie­
rung auf den Güterverkehr in 
Österreich analysiert werden. 
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Die Digitalisierung auf der Schiene kommt dann gut voran, wenn die 
Politik, die Industrie und die Bahnen zusammenspielen
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20. März 2018 / Kapfenberg 
Veranstalter: VNL

Smart IoT London 2018   
21. bis 22. März 2018 / London 
Veranstalter: CloserStill

BVL Logistik Dialog  
12. bis 13. April 2018 / Vösendorf 
Veranstalter: BVL

TRA – Transport Research Arena 2018   
16. bis 19. April 2018 / Wien 
Veranstalter: bmvit, AIT, AustriaTech

13. Trans Russia   
17. bis 19. April 2018 / Moskau 
Veranstalter: ITE Exhibitions

Alle Termine: www.verkehr.co.at/termine
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